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Avis des utilisateurs : 8/10 
 

Calcul avis Notes Avis 

Capterra 4,4 / 5 59 

Trustradius   4 / 5 6 

G2               3,8 / 5 13 

Moyenne 4,25 

 

 

 

 
(Capterra) 

 

 

 
(Trustradius) 

 

 
(G2) 

 

 

 

 

 

  

https://www.capterra.fr/software/133104/sellsy
https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews
https://www.g2.com/products/sellsy/reviews
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Récompenses : 6/10 

 

(Appvizer) 

 

 

 
Analyse : « Sellsy a figuré dans le palmarès de « Le Figaro » des entreprises qui recrutent en 2022, et 

dans celui des « champions de la croissance 2022 » par Les Echos, reconnaissant sa croissance 

significative » (ChatGPT). Sellsy manque encore nettement de reconnaissance sur le marché des 

CRM. L’entreprise est assez jeune, mais pas beaucoup plus que des entreprises leaders et populaires 

comme Hubspot ou Salesforce. Néanmoins, Sellsy est encore essentiellement tournée vers le 

marché français et n'a entamé que récemment sa phase de forte croissance.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

  

https://go.sellsy.com/
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Interface et expérience utilisateur : 10/10 
Retours des utilisateurs sur l’interface : 

 

 

 
(Capterra) 

 

 

 

 

 

 

https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy
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(G2) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

https://www.g2.com/products/sellsy/reviews
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Interface en image : 
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(G2) 
 

Analyse : Les avis quant à l’interface de Sellsy sont globalement très bons, mais demeurent 

légèrement sous la moyenne sur G2 par exemple. En revanche, une analyse approfondie nous a permis 

de remarquer que les retours d’utilisateurs négatifs quant à l’interface sont anciens. Les avis récents 

sont unanimes sur ce critère. Et c’est ce que nous confirmons, l’interface est très moderne, très 

esthétique, l’ensemble est clair et ergonomique. L’information est facile à trouver car le logiciel 

exploite tous les éléments visuels pour rendre la navigation fluide : icônes, épaisseur de texte, 

couleurs, images, menus déroulants, boutons… Nous apprécions vraiment l’interface de ce CRM 

depuis sa mise à jour majeure. 

https://www.g2.com/products/sellsy/reviews
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Fonctionnalités : 6/10 

 

 

 

 

 
(Capterra) 

 

https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy?page=2


 

 

Sellsy CRM     Février 2024   

 

 
(G2) 

 

 
 

https://www.g2.com/products/sellsy/reviews#reviews
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(Trustradius) 

 
                                                                            (Foxeet) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews#reviews
https://foxeet.fr/contenu/sellsy-suite-crm-gestion-commerciale-marketing
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                                                                            (Go.sellsy) 

 

Analyse : Sellsy propose des fonctionnalités abouties, performantes et répondant à la plupart des 

usages, y compris les plus modernes. Les utilisateurs sont globalement satisfaits de l’utilisation du 

https://go.sellsy.com/tous-les-modules


 

 

Sellsy CRM     Février 2024   

CRM. Mais certains expérimentent des complications fonctionnelles et des limites techniques 

notamment en termes d’automatisation. Notre constat à la lecture des retours utilisateurs et de la 

documentation de l’éditeur, est que l’application est complète, moderne et performante, mais elle 

ne répond pas à certains besoins spécifiques ou avancés. Sachant que le CRM n’est pas très flexible, 

nous recommandons de s’assurer que le logiciel réponde bien aux attentes de l’entreprise lors des 

démonstrations. Nous remarquons également que l’application manque de constance puisque le 

niveau de performance des fonctionnalités varie beaucoup d’une à une autre. 
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Sécurité : 8/10 
« La sécurité de vos données : notre priorité 

 

Chez Sellsy, nous sommes parfaitement conscients de l’importance de vos données dans la gestion 

de votre entreprise. Dans la plupart des cas c’est même ce qui en fait sa valeur, comme votre fichier 

client. 

 

Afin de vous garantir la plus grande sécurité possible, nous avons dès le départ fait le choix d’un 

hébergement de haute qualité sur nos propres machines et de vous garantir une très haute 

disponibilité associée à une sécurité sans failles. 

 

 

Des données hébergées en France 

Vos données sont stockées sur nos propres serveurs, hébergés dans l’infrastructure de Claranet 

France (certifié ISO 27001, Sécurité PCI-DSS, ISO 9001 : 2008), un des premiers hébergeurs 

professionnels européens. Le contrôle de la sécurité des serveurs et de la mise à jour de nos logiciels 

d’exploitation est effectué en temps réel. 

 

La maîtrise de notre infrastructure technique nous permet de contrôler la confidentialité de vos 

données, qui ne sortent jamais de nos machines sans votre accord explicite. Notre infrastructure de 

production se situe à Paris, sous juridiction française. 

 

 

Une disponibilité assurée de vos données 

Accéder aux informations de votre entreprise est un besoin permanent et notre métier est d’y 

satisfaire. Avec une disponibilité moyenne supérieure à 99,9% en moyenne, Sellsy répond 

parfaitement à ce besoin. 

 

Bien entendu, nous déployons également tous les efforts techniques pour vous assurer une grande 

réactivité de la plateforme et nous continuons d’investir fortement pour toujours améliorer les 

temps de réponses et la scalabilité de l’application. 

 

 

Des sauvegardes quotidiennes de vos données 

Nos bases de données sont hébergées sur des serveurs en redondance. 

 

Une sauvegarde de l’ensemble des bases est effectuée chaque nuit, avec une antériorité de 7 jours 

glissants, afin que vos données soient en sécurité et puissent être récupérées en cas de défaillance 

technique ou matérielle. 
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Le chiffrement des transferts 

Toutes les informations que vous envoyez à Sellsy sont chiffrées [Chiffrement TLS 256 bits]. Vous 

connaissez sans doute déjà le « cadenas Internet » qui vient se placer dans le coin inférieur droit de 

votre navigateur dès que vous entrez des données sensibles ; ce cadenas signifie que le site web va 

chiffrer instantanément les données que vous allez lui soumettre. 

 

Grâce au chiffrement TLS (anciennement SSL) 256 bits, toutes les données que vous saisissez sont 

brouillées de multiples fois, assurant un transfert sans risque de votre ordinateur jusqu’aux serveurs 

de Sellsy. 

 

 

IV. Conservation de vos Données à Caractère Personnel  

4.1. Sécurité  

SELLSY met tout en œuvre pour éviter la perte, le détournement, l’intrusion, la divulgation non 

autorisée, l’altération ou la destruction des Données à Caractère Personnel que vous nous 

communiquez.  

Ainsi :  

 

Les Données sont stockées sur nos propres serveurs, lesquels sont hébergés au sein de 

l’infrastructure de CLARANET France. Le contrôle de la sécurité des serveurs et de la mise à jour de 

nos Logiciels d’exploitation est effectué en temps réel.  

Toutes les informations que vous nous transmettez sont chiffrées [protocole TLS V1.3].  

Les collaborateurs de SELLSY sont soumis à une obligation de confidentialité et de non-divulgation et 

ont tous signé un engagement spécifique relatif à la protection des Données à Caractère Personnel.  

L’accès à vos Données est encadré par une politique de contrôle d’accès stricte, réservé aux 

personnes habilitées, dans des conditions définies.  

 Lorsque nous faisons appel à des prestataires pour traiter des Données à Caractère Personnel, nous 

avons préalablement vérifié que ces prestataires garantissent un niveau équivalent de protection en 

matière de sécurité.  

 

4.2. Durée  

SELLSY conserve vos Données à Caractère Personnel conformément aux dispositions légales et 

réglementaires suivantes :  

 

Nous conservons les informations relatives à la gestion du compte Client, des commandes, de la 

facturation, des paiements 10 ans après la fin du contrat ou du dernier contact émanant du Client 

inactif.  

Nous conservons les informations relatives à la constitution et à la gestion des fichiers de 

prospection 3 ans à compter du dernier contact émanant du prospect.  

Nous conservons les Données des Clients inactifs aux fins d’envoi d’informations sur nos offres 

commerciales et marketing, dans un délai de 3 ans après la fin de la relation Commerciale.  

Nous conservons les enregistrements des appels téléphoniques entre vous et nos équipes 

commerciales pendant une durée de six (6) mois. 

Nous avons l’obligation de conserver pendant 1 an les Données à Caractère Personnel suivantes 

issues de la création, de la modification ou de la suppression du Contenu des Utilisateurs : 
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- L’identification de connexion ;  

 

- L’identification donnée par le terminal ;  

 

- Types de protocoles ;  

 

- Nature de l’opération ;  

 

- Date et heure de l’opération ;  

 

- Identification utilisée par l’auteur de l’opération.  

 

VI. Transfert de Données à Caractère Personnel en dehors de l’Union européenne 

Nous hébergeons vos Données à Caractère Personnel dans l’Union européenne (article 4.1).  

 

Toutefois, nous sommes amenés à transférer certaines Données à Caractère Personnel à nos sous-

traitants situés en dehors de l’Union Européenne. Dans ce cas, nous nous assurons au préalable que 

les garanties appropriées sont apportées pour encadrer tout transfert de Données à Caractère 

Personnel (telles que les Clauses Contractuelles Types de la Commission européenne assorties de 

garanties de sécurité additionnelles), conformément au RGPD et aux recommandations du Comité 

Européen de Protection des Données.  

 

Nous pourrions être amenés à divulguer vos Données à Caractère Personnel à un tiers si nous y 

sommes contraints par la loi, une disposition réglementaire, ou une ordonnance judiciaire, ou 

encore si cette divulgation est rendue nécessaire pour les besoins d’une enquête, injonction ou 

d’une procédure judiciaire initiées par une autorité nationale, sur le territoire national ou à 

l’étranger. » 

                                                                             (Go.sellsy) 

 

 

https://go.sellsy.com/informations-legales/confidentialite-des-donnees#politiqueconfidentialite
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Stabilité et évolutivité : 7/10 

 

 

 (Trustradius)  

 

 

ChatGTP :  

« La plateforme Sellsy est conçue pour s'adapter aux besoins changeants des petites et moyennes 

entreprises, permettant une montée en charge en termes de volume de données et d’utilisateurs sans 

compromettre les performances. Cette flexibilité est renforcée par une gamme de fonctionnalités 

modulaires, permettant aux entreprises d'ajouter ou de supprimer des fonctionnalités selon leurs 

besoins. Cependant, bien que Sellsy offre une bonne base pour l'évolutivité, certaines entreprises 

peuvent rencontrer des défis en termes de personnalisation avancée ou d'intégration avec des 

systèmes plus complexes ou spécialisés. En outre, pour les très grandes entreprises ou celles avec des 

besoins très spécifiques en termes de flux de travail ou de conformité, les capacités d'adaptation de 

Sellsy pourraient être mises à l'épreuve. Ainsi, bien que Sellsy soit une option solide pour les 

entreprises en expansion cherchant un CRM évolutif, il convient de l'évaluer attentivement par 

rapport à des exigences spécifiques d'entreprise, en particulier pour des scénarios d'utilisation plus 

complexes ou à grande échelle. » 

 

Analyse : Sellsy est une solution très modulaire et flexible, jusqu’à un certain niveau. Pour les TPE/PME 

qui connaissent une croissance modérée, le logiciel peut suivre sans problème. Mais pour des startups 

à la croissance très élevée ou les PME qui comment à avoir une taille conséquente, Sellsy pourrait 

montrer des limites notamment en termes de personnalisation, d’avancée des fonctionnalités ou 

d’internationalisation.  

 

 

 

https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews#reviews
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Connectivité et intégration : 8/10 

 
(Tool-advisor) 

 

 

https://tool-advisor.fr/logiciel-crm/sellsy/
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Sellsy CRM     Février 2024   

 
                                     (Sellsy) 
 

 

 
                                                                           (Capterra)  
 

Analyse : La connectivité du CRM Sellsy est un aspect clé de sa proposition de valeur, offrant une 

intégration substantielle avec un large éventail d'outils et de plateformes. Cette intégration facilite la 

synchronisation et le partage des données entre différents systèmes, tels que les outils de 

comptabilité, de marketing par courriel, et les plateformes de médias sociaux, ce qui est essentiel pour 

une gestion efficace de la relation client. La présence d'une marketplace bien fournie avec de 

nombreux connecteurs disponibles témoigne de la capacité de Sellsy à s'interfacer avec divers outils 

utilisés quotidiennement par les entreprises. Cependant, bien que Sellsy offre une bonne variété 

d'intégrations, la profondeur et la flexibilité de ces intégrations peuvent varier. Certaines entreprises 

peuvent trouver des limites dans la personnalisation des intégrations, particulièrement lorsqu'elles 

nécessitent des connexions complexes ou spécifiques à l'industrie. Nous remarquons par exemple que 

Sellsy propose beaucoup d’intégrations directes avec des solutions modernes, mais c’est moins le cas 

https://go.sellsy.com/marketplace
https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy
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pour des solutions plus traditionnelles ou anciennes, comme c’est le cas dans le secteur industriel par 

exemple. 
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Implémentation : 7/10 
 

 

                                                                            (Capterra)  
 

 

  

                                                                           (Trustradius)  
 

 

Analyse : Sellsy étant un SaaS, l’implémentation est très rapide et facile comme la décrivent souvent 

les utilisateurs. La configuration initiale est guidée, permettant aux entreprises de paramétrer le 

système selon leurs processus de vente et de gestion de la relation client spécifiques. Sellsy propose 

également diverses ressources d'assistance, telles que des tutoriels et un support client, pour faciliter 

la transition vers leur plateforme. Selon nous, Sellsy est plutôt adaptée à des petites entreprises qui 

intègrent un CRM pour la première fois ou qui ont une quantité de données et des exigences faibles. 

Dans ces cas, la bascule vers Sellsy est un jeu d’enfant. Alors que dans le cas inverse, l’implémentation 

peut être compliquée et coûteuse, voire tout simplement impossible. 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy
https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews#comparisons
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Business international : 
International Non 

National Oui 

N’importe  Oui 

 

Hébergement : 
Cloud Oui 

On-Premise Non 
SaaS Oui 

Hybride Non 

 

Développement spécifique : 
Peu Oui 

Beaucoup Non 

 

Implémentation : 
< 1 mois Oui 

1 à 6 mois Oui 

6 à 12 mois Oui 
> 12 mois Oui 
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Couverture fonctionnelle : 

Gestion des contacts et des clients Oui 

Gestion des ventes Oui 

Automatisation des campagnes 
marketing Oui 

Service client Oui 

Analyse et rapports Oui 

Intégration avec les canaux de 
communication Oui 

Automatisation des tâches Oui 

Gestion de projet Oui 

Gestion de la prospection Oui 

Personnalisation et segmentation Oui 

Gestion et confidentialité des 
données Oui 

Suivi de l'historique Oui 

 

Responsive : 
Oui 
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Rapport qualité /prix : 9/10 

Période d’essai :  
Sellsy propose une période d’essai de 15 jours.  
 

Transparence :  
Sellsy publie les informations relatives à ses prix et abonnements. 

 
Prix :  

 
                                                    (Go.sellsy) 
 

 

 

https://go.sellsy.com/offres
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                                                                          (Capterra) 
  

 

 

 

 
                                                                        (Trustradius) 

 

https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy?page=3
https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews#reviews
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Analyse : Récemment, Sellsy a nettement augmenté ses prix. Ce qui a déplu à beaucoup de ses 

utilisateurs qui s’en plaignent. De notre côté, nous trouvons les prix justes. Par exemple, le CRM en 

formule « advanced » coûte 45€ par mois par utilisateur, ce qui positionne Sellsy dans la fourchette 

attractive des CRM. D’autant plus que l’implémentation étant facile, le coût de cette dernière est très 

faible voire nul. Il faut noter également que cette augmentation des prix fait suite à des levées de 

fonds, et à des améliorations majeures de la solution. En revanche l’approche commerciale est 

clairement discutable selon nous.  
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Ancienneté de l’entreprise, nombre de client, 

d’employés et chiffre d’affaires : 7/10 

Ancienneté de l’entreprise : 2009 (Go.sellsy)  

Chiffre d’affaires : 55 M d’euro 

Nombre de clients / utilisateurs : 35000 utilisateurs 

Nombre d’employés : 220 (Go.sellsy) 

 

 
 

 

 

 

 

 

  

https://go.sellsy.com/qui-sommes-nous
https://go.sellsy.com/qui-sommes-nous#:~:text=Sellsy%2C%20c'est%20une%20%C3%A9quipe,tout%20avec%20accessibilit%C3%A9%20et%20bienveillance.
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Maillage du territoire : 6/10 
 

                                                                     (Go.sellsy) 

 

 

 

 

 

  

https://go.sellsy.com/qui-sommes-nous#:~:text=Sellsy%2C%20c'est%20une%20%C3%A9quipe,tout%20avec%20accessibilit%C3%A9%20et%20bienveillance.
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Écosystème de partenaires : 6/10 
Sellsy propose deux types de partenariats : 

- Les partenaires revendeurs : ce sont des entreprises qui distribuent la solution Sellsy à leurs 

clients. Ils peuvent être des cabinets de conseil, des agences web, des sociétés de services 

informatiques, etc. 

- Les partenaires intégrateurs : ce sont des entreprises qui proposent des services 

d'intégration et de configuration de la solution Sellsy. Ils peuvent aider les clients à mettre 

en place la solution, à la personnaliser et à la connecter à d'autres systèmes. 

Parmi les partenaires revendeurs de Sellsy, on peut citer : 

- Darwin Conseil 

- Cap Digital 

- Oasys 

- Webeo 

- Atys 

- Evolumia 

- Médianet 

- E-volution 

Parmi les partenaires intégrateurs de Sellsy, on peut citer : 

- Synchron.io 

- Modjo 

- Inqom 

- Freshprocess 

- ShippingBo 

- Maslo 

- Voxloud 

En conclusion, Sellsy dispose d'un réseau de partenaires diversifié qui lui permet de proposer une 

solution CRM complète et adaptée aux besoins de ses clients. 

Analyse : Sellsy dispose d’un réseau de partenaires intéressant en France mais quasi inexistant à 

l’international.  De plus, l’éditeur ne communique aucune liste de partenaires. Enfin, ces derniers, 

d’après nos recherches, sont des cabinets de petite taille, dits proches du terrain et des clients qu’ils 

accompagnent, mais leur manque de notoriété ne nous permet pas de bien les évaluer.   
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Support : 8/10 

 
(G2) 

 

 

 

 
                                                                          

(Capterra) 
 

 
 

 

https://www.g2.com/products/sellsy/reviews?utf8=%E2%9C%93&filters%5Bkeyphrases%5D=features
https://www.capterra.fr/reviews/133104/sellsy?page=2
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(Trustradius) 
 

 

 

  

https://www.trustradius.com/products/sellsy/reviews#reviews
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RSE : 9/10 
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(zei-world) 

 

https://zei-world.com/pro/1212
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(Go.Sellsy) 

https://go.sellsy.com/engagements-rse#sellsyinitiatives
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Analyse : Compte tenu de la taille de l’entreprise, Sellsy est ultra active socialement et 

environnementalement. Ses actions sont clairement inscrites sur le site, l’intention est claire, l’impact 

également et les causes sont variées. C’est très satisfaisant. 
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Ressources mise à disposition : 8/10 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Ressources Oui / Non Commentaires 
Forum / communauté clients Non  

Livres blancs, infographies, 
études 

Oui source 

Tutoriels et formations Oui source 

Blog Oui source 
Webinaires, vidéos Oui source 

Témoignages clients Oui source 
Démonstrations Oui source 

https://go.sellsy.com/ressources/guides-ebooks
https://academy.sellsy.com/
https://go.sellsy.com/ressources/blog
https://go.sellsy.com/ressources/webinars
https://go.sellsy.com/ressources/temoignages-cas-clients
https://go.sellsy.com/demonstration-video-prospection-vente
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Notoriété : 8/10 

Notoriété de l’éditeur : 

La notoriété de l'éditeur Sellsy est en forte croissance, en particulier en France. En effet, l'entreprise 

est spécialisée dans les solutions CRM et ERP pour les PME et les indépendants, un marché en plein 

essor. Sellsy propose une solution complète et intuitive, qui permet aux entreprises de gérer leurs 

ventes, leurs clients, leur marketing et leur comptabilité. 

Selon une étude réalisée par l'institut de sondage OpinionWay en 2023, Sellsy est l'éditeur CRM le 

plus connu des PME françaises, avec une notoriété spontanée de 24%. L'entreprise est également 

bien connue des professionnels du secteur de l'informatique, avec une notoriété professionnelle de 

45%. 

Cette forte notoriété est due à plusieurs facteurs, notamment : 

- Une stratégie marketing agressive, qui cible les PME et les indépendants. 

- Une offre de produits et services complète et innovante. 

- Une bonne réputation, notamment grâce à des témoignages de clients satisfaits. 

Sellsy continue d'investir dans son marketing et son développement produit, afin de renforcer sa 

notoriété et sa position sur le marché. L'entreprise prévoit d'atteindre 1 million de clients d'ici 2025. 

Voici quelques éléments qui pourraient contribuer à améliorer encore la notoriété de Sellsy : 

- Une expansion internationale, notamment en Europe et en Amérique du Nord. 

- Une diversification de l'offre, notamment vers de nouveaux secteurs d'activité. 

- Une collaboration avec des partenaires stratégiques, tels que des banques ou des assureurs. 

- Il est probable que Sellsy continuera à gagner en notoriété dans les années à venir, grâce à 

sa stratégie de croissance ambitieuse. 

Notoriété de la solution : 
 

- Nombre de résultats : 72 700résultats (Efficy CRM sur Google) 

- Popularité dans les sites spécialisés : La solution CRM Sellsy est très bien notée et populaire 

sur les sites spécialisés. Elle obtient une note moyenne de 4,5/5 sur Capterra, avec plus de 1 

500 avis. Elle est également classée parmi les meilleures solutions CRM pour les petites et 

moyennes entreprises par de nombreux sites spécialisés, tels que G2, GetApp et Gartner. 

- Nombre de clients : 35 000 utilisateurs 

- Trafic sur le site web : 512,2K 

 

  



 

 

Sellsy CRM     Février 2024   

Positionnement éditeur et solution : 6/10 

 

 

 
ChatGPT :  

« Sur le marché compétitif des CRM, Sellsy se positionne comme une solution polyvalente, 

particulièrement adaptée aux petites et moyennes entreprises (PME). Sa force réside dans l'offre 

d'une suite complète de fonctionnalités qui englobe non seulement la gestion de la relation client 

mais aussi des aspects comme la facturation, la gestion des projets et le suivi des opportunités de 

vente, le tout dans une interface unique et intégrée. Cette approche tout-en-un se distingue dans un 

segment de marché où les utilisateurs recherchent des solutions complètes et facilement 

accessibles. Cependant, bien que son positionnement soit avantageux pour les PME, Sellsy peut 

rencontrer des défis lorsqu'il s'agit de répondre aux besoins des grandes entreprises ou des 

organisations ayant des exigences plus complexes, notamment en termes de personnalisation et 

d'intégration avancée avec d'autres systèmes. En outre, face à des géants du marché comme 

Salesforce ou Microsoft Dynamics, qui offrent une grande échelle de personnalisation et une 

puissance analytique avancée, Sellsy doit continuellement innover et améliorer ses fonctionnalités 

pour maintenir sa compétitivité. En somme, Sellsy occupe une niche importante sur le marché des 

CRM, offrant une solution attrayante pour les PME, tout en faisant face à des défis inhérents à un 

marché en constante évolution et hautement concurrentiel. » 

 

Analyse : Sellsy est une solution française, plutôt destinée aux TPE/PME françaises. C’est une solution 

locale, moderne mais limitée. Ce qui la positionne comme un challenger des CRM leaders. Mais côté 

prix, Sellsy se positionne comme une alternative très intéressante à ces derniers. La marge de 

progression demeure cependant intéressante pour Sellsy et l’éditeur français semble avoir beaucoup 

de projets, que nous suivons de près.   
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Compatibilité : 

 

(Rapport de références) 
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(Discovery.hgdata) 

 

 

 

 

 

https://discovery.hgdata.com/product/sellsy
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(Enlyft) 

 

 

Services 9 

Production industrielle 8 

Distribution 7 

Activités financières 0 

Gouvernements et ONG 7 

Énergie 0 
Transport et logistique 0 

Construction 6 

Aérospatial et défense 0 

 
0 à 2 millions d’€ 10 

2 à 10 millions d’€ 10 

10 à 50 millions d’€ 8 

50 à 200 millions d’€ 0 

200 millions à 1 milliard d’€ 0 

Plus d’1 milliard d’€ 0 
 

https://enlyft.com/tech/products/sellsy
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